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Livoltek quer liderar mercado 
de soluções fotovoltaicas

Texto e fotos por Carlos Saraiva

Há um novo player no 
mercado fotovoltaico 
em Portugal. E tem uma 
medida ousada para a 
sua ambição: uma quota 
de mercado entre 8 e 
15%, uma fábrica de 
carregadores para veículos 
elétricos e projetos de 
expansão internacional a 
partir de Portugal.

O Livoltek Portugal Day assinalou o lança-
mento oficial da marca, num evento que reu-
niu a 17 de novembro cerca de três dezenas 
de clientes no Clube de Fado, bem no cora-
ção do bairro de Alfama, em Lisboa. Juntou-
-se tradição e modernidade tecnológica. Um 
paradoxo. Pois se o fado exibe quase sempre 
um tom de genuíno lamento, já a tecnologia 
fotovoltaica da Livoltek promete uma pauta 
de tecnologia avançada alavancada pela ur-
gência civilizacional da transição energética. 

O encontro com os clientes portugueses 
é também o aviso simbólico da instalação de 
uma estrutura comercial fixa no nosso país, 
a juntar às que a Livoltek mantém em várias 
latitudes.  

Presente no evento esteve a força execu-
tiva internacional da Livoltek: Belinda Zhou, 
CEO, Kendall Shu, Sales & Support, e Amy Liu, 
Head of Europe. A equipa portuguesa chefia-
da por António Costa Brás, já com uma sólida 
experiência em empresas internacionais, in-
clui Nuno Guimarães, Suporte Técnico, e Ca-
rolina Antunes, Marketing Manager. 

“O Grupo Hexing, e em particular a Livoltek, 
está em Portugal para investir. A nossa CEO 
e a sua família residem no nosso país, o que 
também fortalece este compromisso. Claro 
que queremos vender, mas a nossa ambição 
não se fica por um interesse comercial ime-
diato. Queremos liderar no que fazemos me-
lhor, proporcionando aos clientes as melhores 
soluções energéticas, as mais adequadas 
aos seus negócios, também com alguma di-
ferença em relação à concorrência, pois nós 
estamos em Portugal, com equipa local, ao 
contrário de outras empresas neste mercado 
dos equipamentos fotovoltaicos. Queremos 
ter essa presença próxima e com matriz por-
tuguesa”, salientou o Country Manager da Li-
voltek na sua apresentação aos convidados.  

“Não sendo um ponto logístico para grandes 
quantidades, Portugal e Espanha são apoios 
importantes, pois é nosso propósito possuir 
armazenamento de stock em Portugal, isto 
para além da atividade de consultoria, proje-
to, venda e pós-venda”, acrescentou António 
Costa Brás. 

“Pretendemos estar entre os melhores. 
A Livoltek é sinónimo de inovação e energia 
verde, o nosso foco é no cliente e na sua sa-
tisfação com qualidade, proporcionando-lhe 
boas experiências, para que o resultado de 
cada operação que faça connosco nos possa 
preparar para a operação seguinte, sem es-
tarmos preocupados em resolver problemas 
da operação anterior. Este é o nosso propósi-
to, temos condições para nos constituirmos 
como um ponto de venda em que oferecemos 
soluções completas e estamos a criar condi-
ções, em Portugal, para ter uma resposta que 
possa ajudar os clientes. Não viemos inventar 

a roda, pois os produtos que vendemos exis-
tem já no mercado, embora a nível tecnológico 
estejamos ao nível das melhores marcas, mas 
o que nos deve diferenciar é a proximidade aos 
clientes e, nesse sentido, sendo esforçados no 
contacto, presentes no terreno e disponíveis 
para resolver dúvidas e problemas, temos 
condições para triunfar. Não temos ambição 
nenhuma em sermos os mais baratos do mer-
cado. Pretendemos ser uma marca que pode 
oferecer um produto com uma relação preço-
-qualidade interessante e sólida e que possa 
trazer sustentabilidade aos negócios dos nos-
sos clientes”, salientou o gestor.  

“A nossa ambição é muito elevada. No es-
paço de dois anos queremos chegar a uma 
quota de mercado entre os 8 e os 12%. Esta-
mos preparados para este desafio, agora so-
mos quatro pessoas, mas temos um grande 
centro logístico na Holanda e apoio externo se 
necessário”, explicou António Costa Brás.


