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reportagem

Livoltek Portugal Day 
Livoltek quer liderar mercado de 
soluções fotovoltaicas

Texto e Fotos por Carlos Saraiva

O Livoltek Portugal Day assinalou o lançamento 
oficial da marca, num evento que reuniu a 17 de 
Novembro cerca de três dezenas de clientes no 
Clube de Fado, bem no coração do bairro de 
Alfama, em Lisboa. Juntou-se tradição e moder-
nidade tecnológica. Um paradoxo. Pois se o fado 
exibe quase sempre um tom de genuíno lamento, 
já a tecnologia fotovoltaica da Livoltek promete 
uma pauta de tecnologia avançada alavancada 
pela urgência civilizacional da transição energética. 

O encontro com os clientes portugueses é 
também o aviso simbólico da instalação de uma 
estrutura comercial fixa no nosso país, a juntar 
às que a Livoltek mantém em várias latitudes.  

Presente no evento esteve a força executiva 
internacional da Livoltek: Belinda Zhou, CEO, 
Kendall Shu, Sales & Support, e Amy Liu, Head 
of Europe. A equipa portuguesa chefiada por 
António Costa Brás, já com uma sólida expe-
riência em empresas internacionais, inclui Nuno 
Guimarães, Suporte Técnico, e Carolina Antunes, 
Marketing Manager. 

“O Grupo Hexing, e em particular a Livoltek, 
está em Portugal para investir. A nossa CEO e a 
sua família residem no nosso país, o que também 
fortalece este compromisso. Claro que queremos 
vender, mas a nossa ambição não se fica por um 
interesse comercial imediato. Queremos liderar no 
que fazemos melhor, proporcionando aos clientes as 

melhores soluções energéticas, as mais adequadas 
aos seus negócios, também com alguma diferença 
em relação à concorrência, pois nós estamos em 
Portugal, com equipa local, ao contrário de outras 
empresas neste mercado dos equipamentos fotovol-
taicos. Queremos ter essa presença próxima e com 
matriz portuguesa”, salientou o Country Manager 
da Livoltek, na sua apresentação aos convidados.  

Há um novo player no mercado 
fotovoltaico em Portugal. E 
tem uma medida ousada para 
a sua ambição: uma quota de 
mercado entre 8 e 15%, uma 
fábrica de carregadores para 
veículos elétricos e projetos 
de expansão internacional 
a partir de Portugal.

“Não sendo um ponto logístico para grandes 
quantidades, Portugal e Espanha são apoios impor-
tantes, pois é nosso propósito possuir armazena-
mento de stock em Portugal, isto para além da 
atividade de consultoria, projeto, venda e pós-venda”, 
acrescentou António Costa Brás. 

“Pretendemos estar entre os melhores. A Livol-
tek é sinónimo de inovação e energia verde, o nosso 

Figura 1 CEO - Belinda Zhou.


