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Solarshop, aliado dos profissionais 
em soluções fotovoltaicas para 
autoconsumo

Ao longo dos seus 13 anos de atuação no mercado solar fotovoltaico, a Solarshop acumulou um 
valioso conhecimento e experiência. Inicialmente atuando como instaladores e revendedores, a 
empresa compreendeu profundamente as necessidades e desafios dos seus clientes e do mercado.

Com a evolução para a distribuição de produ-
tos fotovoltaicos, consolidou-se como líder de 
mercado, adquirindo vasta experiência nos dife-
rentes segmentos e identificando as melhores 
marcas e soluções para cada cenário.

A distribuição de material fotovoltaico para 
soluções de autoconsumo é uma parte crucial 
da atividade da empresa, sendo para essa finali-
dade que muitos dos seus clientes instaladores, 
atendem à procura dos consumidores. Este seg-
mento é em Portugal, responsável por cerca de 
81% da capacidade solar instalada desde 2023, 
e continuou a crescer em novos projetos já nos 
primeiros meses de 2024.*

As soluções de autoconsumo fotovoltaico da 
Solarshop são projetadas para atender às diversas 
necessidades e especificidades dos clientes, desde 
residenciais até comerciais. Dentro dos sistemas 
de autoconsumo oferece um vasto catálogo de 
soluções para instalações com e sem armazena-
mento, ligados à rede ou também off-grid.

Com um portefólio de produtos das melhores 
marcas, a empresa garante alta eficiência e dura-
bilidade dos sistemas de autoconsumo, e a sua 
expertise assegura que cada projeto de autocon-
sumo tenha o apoio técnico necessário, maximi-
zando os benefícios para os profissionais e clientes.

Sistemas de autoconsumo Solarshop
A Solarshop orgulha-se de representar marcas que 
oferecem alta fiabilidade e padrões elevados de qua-
lidade e nos quais os clientes podem confiar para 
os seus projetos. Entre essas marcas, estão solu-
ções de autoconsumo simples ou com acumulação.

Os sistemas de autoconsumo com acumulação 
são uma das grandes apostas e também um dos 
maiores desafios para o setor fotovoltaico. Sis-
temas com inversores híbridos, preparados para 
adicionar baterias solares que acumulam energia 
quando não está a ser consumida, têm desper-
tado cada vez mais interesse, embora ainda não 
sejam uma solução ao alcance de todos os casos.

A vantagem clara de um sistema com acumu-
lação é a otimização superior da energia, permi-
tindo um aproveitamento máximo da instalação 
fotovoltaica. Marcas como Fox ESS ou a Sunwoda, 
que opera com inversores Solis, distribuídas pela 
Solarshop, são exemplos de soluções de arma-
zenamento de grande fiabilidade e durabilidade, 
com diferentes configurações e compatibilidades.

Com o objetivo de combinar marcas de 
grande qualidade e que permitem soluções 
para sistemas fotovoltaicos de elevada capa-
cidade de rendimento, a empresa desenvolve 
e disponibiliza também aos seus clientes kits 
de autoconsumo, preparados para diferentes 
necessidades de autoconsumo, comerciais ou 
residenciais, com ou sem acumulação.

Estes são uma solução conveniente para ins-
taladores, pois permite rapidamente selecionar 
um sistema adequado à necessidade do seu 
cliente, ainda com várias opções de acessó-
rios. Entre os vários kits disponibilizados estão 
kits varanda, uma solução de autoconsumo 
muito prática e fácil de instalar, que permite a 
milhares de pessoas usufruir de energia solar. 
Outros kits para autoconsumo incluem módu-
los DMEGC e inversores Fox ESS ou também 
módulos Aiko e inversores da SMA.

O futuro do autoconsumo na Solarshop
A Solarshop está confiante no crescimento con-
tínuo do mercado de autoconsumo em Portu-
gal. Com o aumento da procura por soluções 
energéticas fotovoltaicas e a crescente adoção 
de energia solar pelos consumidores, a empresa 
acredita que continuará a desempenhar um 
papel crucial para todos os profissionais que 
procuram soluções de autoconsumo fiáveis 
e com elevados padrões de qualidade. Além 
disso, trabalha continuamente para melhorar 
a sua oferta de soluções e serviços para auto-
consumo, com o objetivo de oferecer aos seus 
clientes produtos cada vez mais fiáveis e adap-
tados a cada necessidade, além de um suporte 
técnico especializado.

No sentido de oferecer esse valor aos seus 
clientes, uma das iniciativas que a Solarshop está 
a organizar é um evento presencial dedicado a 
profissionais, onde serão apresentadas novidades 
no setor, soluções e demonstrações práticas com 
configurações de sistemas fotovoltaicos.

O evento ocorreu em 26 de junho nas ins-
talações da Solarshop, era gratuito e contou 
com a presença da Sunwoda, Solis e Eturnity. 
Este evento permitirá que os instaladores atua-
lizem os seus conhecimentos, especialmente 
sobre soluções de armazenamento, melhorando 
o seu capital de competências e aumentando 
assim as potencialidades de sucesso junto dos 
seus clientes. Além disso, estará também pre-
sente na ENERH20, de 25 a 26 de setembro na 
EXPONOR, exibindo as melhores soluções e 
novidades para sistemas fotovoltaicos, para auto-
consumo ou outras finalidades energéticas. 
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