32 Aula

1. Quadro Conceptual do Marketing Pessoal
Analise Curricular da Candidatura
Qualidades de um Bom Profissional
Qualidades Individuais a Desenvolver
Importancia da Autoconfianca

Aspectos a Melhorar na Confianca Pessoal
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Curriculo

Habilitacoes Literarias / Académicas

Diplomas Entidade
Data
Seminarios/Conferencias/Workshops
Seminarios Organizacao
Data
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Curriculo

Formacao Profissional / Experiéncia Profissional

Profissional Competéncias Adquiridas
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TDC - Curriculo para PT

Quem foi CRIATIVO?

Quem se Distinguiu?

Quem Procurou ser lanigirO?

Quem suuuurrrrpreeeeeeeendeuuuuuuu?
Quem Suplantou as Expectativas?

Quem as Leis?

PORQUE HEI-DE EU ESCOLHER

ESTA CANDIADATURA?
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Qualidades dos
Melhores Profissionais
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Proactividade - Planear em Antecipacao

Ter Objectivos Claros - Vida e Dia a Dia

100% Responséavel — E Obrigatério

Lutar pela Exceléncia — Dar o Melhor

Ensaio Mental — Visualizar Antes

Acreditar em Si Proprio — Inteligéncia Intuitiva
Integridade e Honestidade — Comeca Nos
Praticar Hobby - Regularmente

Melhorar e Aprender Continuamente

Lista de Vitdrias Pessoais/Profissionais
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