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Grupo 430 — Economia e Contabilidade
Médulo UFCD Conteudos Objetivos de aprendizagem Avaliagao
1 Atividades de diagnéstico e de integracdo dos Clarificar regras e métodos de trabalho. Testes
(60 tempos) alunos: Explicar conceitos. Trabalhos
- apresentacao da disciplina; Interoret individuais e
pretar textos. de grupo

0384 -

Merchandising

- estabelecimento de regras e de métodos de
trabalho;

- Avaliacdo diagndstica.

e Merchandising - comportamento do
consumidor

- Introdugéo: conceito e tipos

- Consumidor /comprador
- Necessidades e motiva¢des do
consumidor
- Critérios essenciais de sele¢éo
de uma loja
- Trajeto e comportamento do
cliente no ponto de venda
- Tipo de compra

e Otimizacao do espac¢o comercial

Analisar quadros e graficos.

Definir o conceito de merchandising e identificar os
principais comportamentos do consumidor no
ponto de venda.

Compreender a importancia do merchandising.

Diagnosticar e conhecer os diferentes fatores que
intervém na otimiza¢@o de um espago comercial.

Aplicar as técnicas de promo¢éo do produto.

Resolucao de
exercicios
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- Organizacéo do espaco de venda e a
interligacdo com a fase de venda e
influéncia ao consumidor

- Nocao de secgéo e familia

- Nocéo de layout, linear e facing

- Tipos de implementagéo, vantagens e
desvantagens

- Gestéo do linear e rentabilidade

- Tipo de equipamentos mais usados

- Técnicas de reposicao

- Politica de sortido

2
(30 tempos)

0385 - Animacgéo no
ponto de venda

e Conceito e objetivos da animagéo

- Animag&o permanente e intermitente
e Animar um ponto de venda

- Técnicas e materiais a utilizar
- Pesquisa de temas e organizacéo do

Compreender o papel e importancia da animacao
do ponto de venda

Compreender e distinguir os tipos de animac&o no
ponto de venda.

Utilizar as técnicas e meios de animacédo no ponto
de venda.

Testes
Trabalhos
individuais e
de grupo

Resolucao de

Reconhecer o caracter diferenciador da animacdo | exercicios
plano anual de temas promocional.
e Embalagem no linear Identificar as potencialidades da animacao do

ponto de venda nha rentabilidade das vendas.

- Importancia do design e da cor

- Impacto visual

- Etiguetagem

- Simbologia promocional no linear
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