reportagem

We Power

the Future

todos tém lugar na transicao
energetica da SolarEdge

O roadshow da SolarEdge
passou pela cidade invicta
para apresentar novidades
para casa e para a Industria.
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A 25 de maio, o0 4.° andar da Casa da Musica
no Porto encheu-se para ouvir falar de transi-
¢do energética. Talvez por coincidéncia ou ndo,
a sala escolhida era revestida a azulejo esver-
deado, o que ajudou a langar o mote para um
mundo mais verde com a Solaredge. Esta foi a
dltima paragem do primeiro roadshow de 2023
da empresa, que passou por 5 cidades em Espa-
nha e em Portugal.

Com uma audiéncia composta na sua maio-
ria por distribuidores e instaladores, o evento
comegou com as boas-vindas por parte de
Ricardo Novaes, Sales Manager da SolarEdge em
Portugal, que iria conduzir a maioria da sessdo.
Falou das tendéncias do mercado mundial de
energia: eletrificacdo, descarbonizacdo, descen-
tralizagdo e aumento dos precos, sem esquecer

acontecimentos recentes como as flutuacdes de
precos, os apoios da Unido Europeia, os rumo-
res da sua cessagdo e a estabilizagdo de pregos.

Num ponto de vista positivo, Ricardo Novaes
confessou que o mercado das energias reno-
vaveis tem visto um forte crescimento em
Portugal, especialmente nos dltimos 3 anos,
aproveitando para falar um pouco sobre a evo-
lugdo da Solaredge. A empresa israelita, lider no
fabrico de inversores, conta com quase 5 000
empregados e mais de 49 000 instaladores em
36 paises. Procura, acima de tudo, oferecer uma
solugdo completa, seja residencial ou industrial,
""onde haja integracdo de sistemas para ser mais
eficiente”, explicou o Sales Manager.

Mais energia agora e no futuro
A transicdo energética pode percorrer muitos
caminhos distintos, mas durante o roadshow da
Solaredge foi destacado especificamente o foto-
voltaico. Por isso, na Casa da Musica foram mos-
tradas solu¢des de armazenamento e solucdes
de e-mobility, passando assim o conhecimento
aos presentes que, consequentemente, serdao
capazes de informar melhor o consumidor final.
Dagqui, Ricardo Novaes focou-se nas novi-
dades da Solaredge Home para as solucdes
residenciais. O primeiro destaque dado foi ao
sistema SolarEdge com optimizadores de ener-
gia. Apontados como uma escolha eficiente e
segura, os optimizadores aproveitam todo o
potencial de cada médulo."Tira 0 mesmo partido
de cada médulo com a optimizacdo CC, mesmo
com sombreamento parcial”, explicou. Com eles,



